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Les autodiagnostics 
sont des prestations de formation 
continue éligibles au financement 
par votre fonds de formation
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Maîtriser les achats
de l’entreprise

Bien acheter : un facteur-clé de rentabilité pour l’entreprise. 
Sachez évaluer  votre pratique en matière d’achats, identifier les 
leviers de la négociation fournisseur et les gains immédiatement 
possibles, mettez en place un plan d’actions de réduction des coûts 
d’achats. 

•	Les définitions, les enjeux des achats et 
leurs impacts sur le résultat, les prix de 
revient et la qualité des produits

•	Les principes de base : stratégie, poli-
tique et marketing achats, les différents 
types d’achats

•	Le processus achat et ses différentes 
étapes

•	L’analyse et la réduction des coûts

Points clés

2 jours de formation interentreprises et une ½ journée d’application 
pratique et d’évaluation des acquis dans l’entreprise.

790 euros
nets de taxe

Saintes - 2 et 24 février
Rochefort ou La Rochelle - 23 octobre et 27 novembre 

Lieux et dates 2012 

Michel Tessandier
PM Rénovation
à Le Seure

Monique Flandrois
Groupe Duclos  
Matériaux
à Saujon

« Constatant que dans mon sec-
teur du bâtiment, les prix des ma-
tériaux sont difficilement négo-
ciables, et souhaitant améliorer 
les résultats de mon entreprise, 
j’ai suivi l’autodiagnostic Achats. 
Cela m’a permis de mettre en pra-
tique une démarche méthodique 
de  consultation et de négociation 
auprès de tous mes fournisseurs. 
Résultats : une économie de  
12 %  en 6 mois sur mes achats 
de matériaux. »

« Ma direction m’a inscrite à ce 
stage afin que je puisse cerner 
les enjeux et les outils de base 
de la fonction Achat. L’accom-
pagnement personnalisé du for-
mateur m’a aidée à  identifier les 
premières actions permettant, en 
interne, de mutualiser l’approche 
achat entre les différentes struc-
tures du groupe, de générer les 
premières économies d’échelle 
en agissant notamment sur  la 
gestion des approvisionnements, 
tout  en améliorant la qualité des 
négociations avec nos fournis-
seurs. » 

Témoignages

•	Les outils de l’acheteur à chacune des 
étapes

•	Les règles de l’autoévaluation : identifi-
cation du niveau de maîtrise sur chacun 
des critères de l’autoévaluation

•	La réalisation d’un bilan et d’un plan 
d’actions associé


