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Les autodiagnostics 
sont des prestations de formation 
continue éligibles au financement 
par votre fonds de formation
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L’export 
à votre portée

Pour saisir les opportunités de l’économie mondialisée, sachez 
évaluer le degré de préparation de votre entreprise par rapport à une 
démarche export et définir votre plan d’actions à l’international.

•	Pourquoi exporter ? Quels objectifs ? 
Quels pièges à éviter ?

•	Cibler les marchés : l’étude de marché, 
la recherche d’informations, internet et 
les dispositifs d’appui

•	L’approche commerciale export : 
l’approche des clients (communication 
interculturelle), les voies d’accès aux 
marchés

•	Bâtir sa politique de prix export : prix 
de revient export, incoterms, devises et 
risques de change

Points clés

3 demi-journées de formation interentreprises et ½ journée 
d’application pratique et d’évaluation des acquis dans l’entreprise. 

660 euros
nets de taxe

Saintes ou Rochefort - 7, 14 et 21 juin
La Rochelle - 22, 29 novembre et 6 décembre 

Lieux et dates 2012 

Laura Brossard
Profiling
à  St-Pierre-des- 
Echaubrognes

« Nous fabriquons des profi-
lés en matières plastiques pour 
les professionnels de la PLV et 
sommes confrontés à une forte 
concurrence asiatique. 

Pour y répondre, nous avons en-
gagé une réflexion pour exporter 
certains de nos produits. L’atout 
principal de l’autodiagnostic 
export est la « multidimensionna-
lité » : apport de connaissances 
techniques indispensables 
lorsqu’on se lance à l’export et 
partage de vécu. La pratique 
et les situations concrètes re-
joignent les aspects théoriques. »

Témoignage

•	Les différents modes de paiement, 
l’assurance crédit Coface

•	L’organisation logistique : les modes et 
titres de transport, les intermédiaires du 
transport et du transit

•	Les différents contrats : les conditions 
générales de vente à l’export, les autres 
contrats.

•	Une méthode de réalisation d’un bilan et 
d’un plan d’actions associé


