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Les autodiagnostics 
sont des prestations de formation 
continue éligibles au financement 
par votre fonds de formation
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S’organiser
face aux marchés publics

Pour savoir répondre aux appels d’offres en toute sécurité, découvrez 
les éléments incontournables, les pièges, les astuces et maîtrisez les 
aspects de la dématérialisation.

•	Optimiser votre processus de réponse à appels d’offres

•	Mettre en place une veille dynamique

•	Savoir repérer les marchés gagnables

•	Impact des nouveaux documents administratifs

•	Lire entre les lignes du cahier des charges

•	Enjeux co-traitance et sous-traitance

•	Atelier pratique de dématérialisation

Points clés

1,5 jour de formation interentreprises et ½ journée d’application 
pratique et d’évaluation des acquis dans l’entreprise.

660 euros
nets de taxe

La Rochelle - 24 et 31 mai

Lieu et dates 2012

Yann Boisseau
Watercycle
à La Rochelle 

Léa Couvrat
AEB Energie
à Saint-Vivien

« Même les structures de petite 
taille comme la nôtre peuvent se 
retrouver confrontées à répondre 
aux appels d’offres. En effet, 
pour Watercycle les marchés 
publics représentent un potentiel 
important que nous ne pouvons 
nous permettre de négliger. 

L’organisation interne ainsi qu’un 
certain nombre de compétences 
sont néanmoins nécessaires 
pour se positionner.  L’autodia-
gnostic a permis d’acquérir rapi-
dement les réflexes et connais-
sances incontournables dans le 
domaine. » 

« Grâce à cet autodiagnostic, 
j’ai pu m’initier à la méthode  de 
réponse aux appels d’offres. 
Cela m’a permis, une fois retour-
née à mon poste, de monter les 
dossiers avec toutes les pièces 
administratives en bonne et due 
forme et aussi de pouvoir aiguil-
ler notre responsable technique 
dans la rédaction du mémoire 
technique. J’ai également appris 
à mettre en place des outils pour 
surveiller efficacement la paru-
tion des avis de publication. »

Témoignages


